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Instructor: Juan David Lozano Géalvez
Programa: Negociacién Interncional
Ficha: 2395033

Evidencias del 11 al 15 de octubre

Se elabora una actividad de saberes previos de Comercio Internacional, donde se les otorgo
a los aprendices un link como material de apoyo donde se les explica claramente la
importancia de identificar los saberes previos.

Se les dejo como evidencia, realizar un taller de los saberes previos de Negociacion
Internacional y se retroalimenta en formacién de forma presencial.

Material de apoyo
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Taller a realizar
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SABERES PREVIOS DE COMERCIO INTERNACIONAL
Responder las siguientes preguntas
1. ¢Qué es Exportar?
2. ;Que es Importar?
3. ¢Cual es el decreto que regula el Comercio Internacional en Colombia?
4. ;Que es una Agencia de Adunas?
5. ¢Cual es el principal producto de exportacion de Colombia?
6. ¢Cual es el principal producto de Importacién de Colombia?
7. ¢Cuél es el pais al cual le exporta mas Colombia?
8. ;Cuél es el pais que mas le importa a Colombia?
9. ;QuéesunTLC?
10. ;Qué es un Blogue Comercial?
11. ;Qué es el Plan Vallejo?
12. ;Qué es el VUCE?
13. 4 Cudl es el principal puerto Maritimo de Colombia?
14. ;Qué es la Circular 1707
15. 4 Qué es una Naviera?
16. ;Qué son Vistos Buenos?
17. ;Qué es un Itinerario? -
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Listado de asistencia
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